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Patto dell'Ordine con dieci banche, Veneto apriprista: credito pit facile per le aziende sane

Rating per le piccole imprese
garantiscono i commercialisti

VENEZIA Viste le cre-
scenti difficolta di accesso al
credito, I commercialisti e
Confindustria lanciano un
nuovo sistema di valutazione
dello stato di salute delle im-
prese che permettera di mi-
gliorare il loro rating,
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La valutazione del rischio Patto tra Ordine, istituti e associazioni di categoria per migliorare il credito

Piccole imprese, arriva il rating
«Garanzia per 1 prestiti in banca»

Veneto apripista: il «bollino» dei commercialisti aiutera le aziende sane

VENEZIA — Mon & ancora fini-
to il guinto anno di eris che si
inizia gii 4 ternere come andra il
sesto, Perché sia chiaro che il
2013, per quanto riguarda 'ac-
cessodl L‘lEdl[U aJlennpreseJ -
troppo sara peggm del 2012
(che, lo deordiamo, & stato peg-
gio del 2041 che & stato peggio
del 2010 e cosi via). Oltre all'in-
debitamento delle aziende che
continua a crescere, @ rendere an-
cora pil rigide il rapporto con
¢li istituti di credito saranno
quell'insieme di regole e provve-
dimenti approvati dagli organi-
smi di vigilanza bancaria per di-
minuire il dschio di esposizions
creditizia delle banche che pren-
dono il nome di Basilea 3. Eallo-
Ta serve un nuovo sistema di va-
lutazione della salute delle im-
prese che non pud basarsi solo
sui freddi numeri del bilancio 2
che permetta alle banche di capi-
re se hammo di fronte un'azienda
in grado di restituire i prestiti.

«('2 il rischio concreto che
aziende in difficolth economica
temporanea siano costrette a
chiudere perché non & piti chia-
1o chi abbia diritto o meno ad ac-
cedere al creditow, interviene il
presidente di Confindustria per

Te nicenke inrese Alherto Bahan
POSSON0 pii basarsi solo su]hsn-

tuazione di bilancio delle impre-
se, ma devono anche tenere con-
to delle prospettive future della
singola azienda,

«Le hanche hanno un sistemsa
di rating intermo basato sui para-
metd di bilancio delle aziende
— spiega il presidente dell'ordi-
ne dei Commercialisti del Trive-
neto Dante Carolo — ma questo
criterio di valutazione non tiene
conto del reale merito creditizio
dell'impresa perché, soprattutto
nel caso di piccole aziende, per
cui mancano parametei stan-
dards. Per questo i commerciali-
sti hanno deciso in accordo con

le piccole imprese di Confindu-
stria di creare un sistema di ra-
ting tutto veneto (anzi trivene-
to) che permetterd alle singole
aziende di avere una maggiore
facilita di accesso al credito.
«Stiamo organizzando nelle sin-
gole province un master dedica-
to alla valutazione del rating per
quegli studi di consulenza che
non sono ancora in grado di for-
nire questo tipo di servizi — con-
tinua Carole — ma gia almeno
Ia metd degli undicimila com-
mercialisti del Trivensto posso-
no aiutare le imprese a migliora-
re il lore rating con una valuta-
rione che verra presa in conside-
razione dalle banche convenzio-
nates,

E anche se per il momento gli
istituti di credito che hanno ade-
rito ail iniziativa dei commercia-
listi somo meno di una decina, i
sisterna ideato dai commerciali-
sti veneti e accolto dal presiden-
te dei piccoli di Confindustria do-
wrebbe interessare tutti gl isttu-
ti bancart visto che di fatto met-
te a nudao le aziende di fronte al-
le banche aumentando la traspa-
renza e riducendo al minimo i ri-
schio di default,

«Uno dei problemi a cui andia-
ma incontro — spiega Baban
& la lenterza neflerogazione del

credito. Le banche fanno le loro
valutazioni interne basandosi
sul bilancio dell'anno preceden-
te & non tengono in considerazio-
ne gli sviluppi futuri. Cosi i com-
mercialisti saranno dei preziosi
alleati per superare i test richie-
sti dalle banches, I bilanci depo-
sitati nelle camere di commercio
sono infatti quelli dell'annoe pri-
ma e non & facile certificare i bi-
lanci dell'anno in corso.

«Per facilitare Vaccesso al cre-
dito estendiamo anche alle picco-
le aziende la cultura del business
plan, della relazione di gestione,
dei resoconti trimestrali e di tut-
ti quegli strumenti che usano le
azlende quotate in borsa e che
rendonn conto #gli azionist sen-
za perd aggiungere complicazio-
ni per gli imprenditoris, conclu-
de Baban. «Perché ogni banca
ha il suo sistema di rating ma
0ol come commercialisti siamo
in grado di trasferire agli istitut
di credito anche quelle informa-
gioni che i numeri di bilancio
non raccontanos, terming Caro-
Io assicurando che questo meto-
do, se non gltro, fark fsparmiare
tempo & quelle imprese a cui le
banche fanno aspettare mesi pri-
ma di negare un prestito,

Alessio Antonini

Alberto Baban

I commercialisti
saranno preziosi
alleati per superare
i test delle banche

Dante Carolo
Possiamo aiutare
le piccole imprese
a migliorare

il loro rating




Ho pensato di farla finita. Ma poi ho pensato ai miei figli, ai
genitori anziani. Chi avrebbe pensato a loro? E sono ripartito
La testimonianza di Mario assistito dal numero verde

Che cose il rating bancario | La previsione di rimborso

si forma Hi sistema di valutazione del rischio | I paragoni di settore

il giudizio Il rating & un giudizio che esprime Il rating permette alle banche di
I'affidabilita di un'impresa, cioé [a sua ipatizzare il comportamento futuro della
capacita di ripagare un prestitoinun singola impresa e la sua capacita di
determinato periodo di tempo. rimborso prendendo in considerazione ¢
Si tratta di una valutazione sintetica che mettendo a confronto le sue
riassume le informazioni di un'azienda caratteristiche e quelle di altre imprese

Il ruolo dei commercialsti

Hl sistema del merito creditizio
| commercialisti veneti possono aiutare
le imprese a ricalcolare il loro rating
sulla base di altre caratteristiche
aziendali che non siano il mero bilancio
per dare alle banche informazioni pit
affidabili sulla capacita di rimborso




